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Educação
Financeira

em 10 passos

“Romantizam o empreendedorismo, 
até chegar o Excel e dar na sua cara”
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PESSOA FÍSICA PESSOA JURÍDICA

Passo 1 - Organização



BANCOS TRADICIONAIS

Passo 2 – Contas bancárias

BANCOS DIGITAIS



CATEGORIAS

SUB -
CATEGORIAS

ITENS

Passo 3 – Plano de Contas



Receitas

Produtos

Serviços

Nome dos 
Produtos 
Produto X
Produto Y
Produto Z

Nome dos 
Clientes:
Cliente 1
Cliente 2
Cliente 3

ou

Plano de Contas



ISS

Confecção do Produto 
Execução do Serviço

Tarifas bancárias

Taxa pagseguro/ boleto
Comissão

Salário
FGTS

PIS
COFINS
CSLL
IRPJ

Despesas Operacionais

Impostos 
Municipais

Custo direto

Despesas 
Financeiras

Despesas de Venda

Despesas com 
Pessoas

Despesas 
Administrativas

Prolabore

Despesas 
Administrativas

Impostos
Impostos Federais

Aluguel
Internet

Sócio 1
Sócio 2

Despesas comerciais

Plano de Contas



Passo 4 –
Planejamento Financeiro

Planejamento
deal 2 anos

✓ Meta de 
Faturamento

✓ Previsão de 
Saídas

✓ N Clientes



 JAN  FEV  MAR  ABR  MAI  JUN  JUL  AGO  SET  OUT  NOV  DEZ

Receita x Despesas

TOTAL ENTRADA NO MÊS TOTAL SAÍDA NO MÊS

LINHA DO TEMPO FATURAMENTO E DESPESAS
QUANTOS MESES TEM DE LUCRO NA SUA EMPRESA?

Planejamento Financeiro



Passo 5 - Fluxo de Caixa



Passo 6 – Sistemas de Controle



Passo 7 – Rotina



Conciliação bancária



Conciliação bancária



• Utilize lembretes
• Cobre
• Saiba abordar
• Ofereça alternativas / facilite o pagamento
• Saiba negociar

Cobranças



Controle de contas

✓ Promoção | estoque

✓ Aumentar o ticket médio 
(Kit, parcerias, etc)

Evite a equação despesa > receita

✓ Negociação de pagamentos em atraso 
ou que irão atrasar

✓ O que escolher pagar primeiro e atrasar

Contas com juros altos
Fornecedores (serviço ou produto)
Fornecedores que prorroguem o 
boleto sem juros
Contas de consumo
Impostos

Receita Despesa



IMPOSTOS

CUSTO DIRETO

DESPESAS FIXAS

LUCRO

Só o lucro 
Liberta!



DESPESAS OPERACIONAIS

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINSTRATIVAS

LUCRO

Passo 8 – Formação de Preço



Preço
$$

R$

%

%

%

%

?

?

?

?

?

CUSTO DIRETO

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINISTRATIVAS

LUCRO

DESPESAS OPERACIONAIS

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINSTRATIVAS

LUCRO



% Despesa 
ADM = 2.500 / 

10.000

25%

10.000

2.500

% Despesa Fixa?



X

10 %

15 %

25 %

30 %

80%

%

%

%

%

R$DESPESAS OPERACIONAIS

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINSTRATIVAS

LUCRO



Fórmula de formação de 
preço

Fórmula Preço = Custo Direto / 
(100% - (% Desp. Fixas + % Imposto + % Desp. Comerciais + % Lucro))



200,00

10 %

15 %

25 %

30 %

80%

%

%

%

%

R$DESPESAS OPERACIONAIS

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINSTRATIVAS

LUCRO



Fórmula Preço = Custo Direto / (100% - (% Despesa fixa + 
% Imposto + % Desp. Comerciais + % Lucro))

200,00

80%

R$ 
1.000,00

100% - 80% = 20%

200 / 20% = R$ 1.000,00

30% 
lucro

DESPESAS OPERACIONAIS

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINSTRATIVAS

LUCRO



200,00

10 %

15 %

25 %

10 %

60%

%

%

%

%

R$DESPESAS OPERACIONAIS

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINSTRATIVAS

LUCRO



Fórmula Preço = Custo Direto / (100% - (% Desp. fixas + 
% Imposto + % Desp. Comerciais + % Lucro))

200

60%

R$ 
500,00

100% - 60% = 40%

200 / 40% = R$ 500,00

10% 
lucro

DESPESAS OPERACIONAIS

IMPOSTOS

DESPESAS COMERCIAIS

DESPESAS ADMINSTRATIVAS

LUCRO



Comparação

R$ 1.000,00 – Lucro 30% = R$ 300,00 R$ 500,00 – Lucro 10% = R$ 50,00

1 produto 6 produtos



Passo 9 - Indicadores

▪ % Despesas Adminstrativas
%DA = DA/ Receita

▪ Margem de Contribuição
MC = Receita – (Despesas operacionais + Despesas Comerciais + Impostos)
%MC = MC/ Receita

▪ Ponto de Equilíbio
PE = Despesas Adminstrativas / %MC

▪ Meta de Venda
MV= atrelada ao seus objetivos



Meta de venda



Ponto de equilíbrio



▪ DRE – Demonstrativo de resultado do 
exercício

▪ Balanço Patrimonial
o Ativos
o Passivos
o Capital social

o Aporte Financeiro (Venture Capital)
o Sócio (Bootstrapping)

▪ Relatório Financeiro

Passo 10 - Relatórios 
Gerenciais
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